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Cercasi consulente doc

11 fai da te negli investimenti puo essere molto rischioso. Ma come scegliere
I'intermediario giusto a cui affidarsi? Ecco un primo test per individuarlo

UNTEST PER SCEGLIERE L'INTERMEDIARIO GIUSTO

na il prop

4% Dichi si conosce da tempo e si.é sampre comportalo
in mode corretto nella gestions def isparmio famifiare
4 Di chi 51 & sempre rifiutato di proporre prodott- che non

capisce oppure di seguire le mode

% Di éhi opera in una societd che i crede & hauna stana

& una forte reputazione

+ Di chi ngi moment difficili chiama e visita il c:hente ’

spiegando bene cosa si put fare

49 Di chi aflinea e condividi i propri mteress; conkquelii

* dgi suok client]

4& Dichi propone pmdom che non capiscono 2 ogni volta amva
-.conlanovith def mese S
DI chi offré prodotti che nen sono faciimente ﬁqmdah:h 4in altre '

parcle non & in grado di restituire in breve i soldi di chi investe} .

4 Di chi-continua a propoms i singolo titolo che salird sempre

#% Dellintermediario che presenta un consulents diverso ogni anno
% Dichi non si fa maitrovare e non nsponde alle e-mal ‘
4 Di ¢hi dice di essere indipendente ma in rgaltd non fod ~

4 Dichilavora in una Saciefa che, tra le mille cose che fa,

- sioooupa anche di gestione del risparmio Lo
+ Di chi non prova ad aiutare a capire, pefché preferisce. -

-un. nsparmla!ore |gnorante {per owvi motm J

%D data

stampa

di Paolo Martini*

uanto tempo viene de-

dicato alla scelta di

una macchina nuova?

Quanti giornali vengono
comprati, quanti conces-

sionari visitati, quante tipologia
di autovetture comparate prima di
arrivare alla decisione finale? E si
penst invece adesso a quanto tem-
po viene dedicato alla gestione del
patrimonio, alla scelta del giusto
intermediario. Generalmente mol-
to poco.Anche alla luce degli ultimi
-avvenimenti & evidente invece co-
me il nuovo risparmiatore evoluto,
quello che non vuole piti incappa-
re in prodotti poco trasparenti deve
iniziare a comprendere, almeno
alla base, i fenomeni che regola-
no la gestione del suo patrimonio.
Informarsi, leggere, confrontare,
dedicare tempo al proprio patrimo-
nio diventa quindi fondamentale:
& importante cambiare I'approccio
nei confronti dei propri soldi de-
dicando il giusto tempo a questa

attivita. Fare da soli & in molti casi
pericoloso e complesso. Pud anda-
re bene qualche volta, soprattutto
quando i mercati salgono, ma alla
lunga & fondamentale farsi suppor-
tare da un professionista serio, che
dimostri nei fatti e nella sua storia
di saper fare bene il proprio lavoro.
Oggi & sempre pit importante tro-
vare il professionista giusto, perché
il mondo & troppo veloce e comples-
so per rischiare il “fai da te”. Non
ci si deve lasciar prendere dalla pi-
grizia nella scelta del consulente
adatto e nemmeno generalizzare
pensando che non ci siano persone
capaci. Spesso & difficile effettua-
re scelte razionali, soprattutto di
fronte agli stress di mercato e se
si & soli o mal accompagnati nei
propri investimenti ¢ pid facile
shagliare emotivamente. Una cor-
retta impostazione del portafoglio
per obiettivi & il primo passo che
richiede uno sforzo grande e consa-
pevole, Una sistematica attivita di
consulenza pud aiutare a prendere
decisioni sagge in momenti diffici-

li, nta solo se I'interlocutore merita
la piena fiducia. Sul mercato ci
sono intermediari e intermedia-
ri. Lindustria & caratterizzata da
tanti operatori diversi. Non tutti
sono da guardare con sospetto, co-
me si pud essere portati a pensare
anche in seguito agli ultimi crak
finanziari (Lehman, Madoff...).
Ci sono infatti intermediari bravi
e utili. E’ quindi necessario fa-
re un’attenta analisi di chi opera
sul mercato senza avere paura di
pretendere risposte chiare e tem-
pestive e ponendo il giusto tempo
e la corretta attenzione nella se-
lezione dell'interlocutore per la
gestione del proprio patrimonio.
Chiedere & un dovere, avere le
(giuste) risposte un diritto. Il test
riportato in pagina serve pro-
prio a fare un esame preventivo
dell'intermediario in modo da in-
dividuare quello giusto.
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